T Numbero Cockpit
NUMBzZRrRQ lhre After-Sales-Lésung

PRAZISE ANALYSEN, KLARE
EMPFEHLUNGEN, VERBESSERTES
BETRIEBSERGEBNIS. e

Das Numbero Cockpit, entwickelt von der Numbero GmbH, ist
lhre umfassende Business-Intelligence-Losung, die speziell
darauf ausgerichtet ist, die Leistung lhres Autohauses zu
verbessern. Zusammen mit der Numbero Consulting GmbH
bieten wir eine einzigartige Kombination aus technologischer
Innovation und fachlicher Beratung, die darauf abzielt, Ihre
betrieblichen Herausforderungen effektiv zu meistern und lhre
Ertragsmaoglichkeiten maximal zu nutzen.

HERAUSFORDERUNGEN IM AUTOHAUS?
NUMBERO COCKPIT HAT DIE LOSUNG!
Typische Herausforderungen unserer Kunden

. . Unzureichende o Unentdeckte
Datenintegration Individuelle
" Auswertungen Verbesserungs-
und -qualitat Analysebedarfe .
aus DMS potenziale
Verschiedene Dealer Fehlende préazise Standardldsungen reichen Viele Betriebe erkennen
Management Systeme Kontrolle und manuelle nicht aus, um spezifische nicht, wo genau und wie
(DMS) liefern oft Aufbereitung von Geschaftsentscheidungen sie effizienter arbeiten
unvereinbare Daten, was Kennzahlen belasten den treffsicher zu unterstiitzen. kénnten.
die Geschéftsfuhrung Arbeitsalltag.

erschwert.

. Intelligente Datenintegration:
LOS U N G E N Konsistente Aufbereitung und Darstellung von Daten aus unterschiedlichen DMS.
y

DIE DAS _ . .
Umfassende Business-Intelligence-Funktionen:
N U M B E RO Detaillierte Analysen, Berichterstattung und Uberwachung der Leistungskennzahlen.

COCKPIT
Benchmarking mit Expertise:

BI ET ET Nutzen Sie unser Wissen aus der Analyse von lber 1500 Autohausern, um Ihre eigenen
Leistungen zu benchmarken und zu verbessern.




JUBTTN
NUMBZIRQ

Vollautomatische Visualisierung
Mitarbeiter Anreize schaffen
WICHTIGSTE Automatisierte Visualisierungen von Prozessabweichungen
FUNKTIONEN Einfache & schnelle Einbindung in bestehende Systeme
Auswertung bis auf Positionsebene
Konkrete Handlungsempfehlungen

Benutzerfreundliche Ansichten: Speziell fur verschiedene Nutzerebenen entwickelt,
von Serviceberatern bis zur Geschéftsleitung.

Zeit- und Kostenersparnis: Reduzierung der Notwendigkeit manueller
Datenverarbeitung und sofortiger Zugriff auf wichtige Kennzahlen.

Ertragssteigerung im After Sales: Erkennen und Heben ungenutzter
Umsatzpotenziale durch zielgerichtete Handlungsempfehlungen.

Optimierte Prozessstabilitat und Ertragssteigerung: Schnellere Auftragsabrechnung
und erhdhte Verrechnungssatze.

Unser Team bringt Uber 75 Jahre gebindelte
Erfahrung im After-Sales-Bereich mit, unter
anderem als Serviceleiter, Gesamtserviceleiter,
After-Sales Prozesstrainer und Serviceberater,
hauptsachlich im Umfeld des Volkswagen
Konzerns. Diese tiefgehende Branchenkenntnis hat
mal3geblich zur Entwicklung des Numbero Cockpits
beigetragen — einer LOsung von Praktikern fir
Praktiker. Zahlreiche fihrende Autohausgruppen in
Deutschland setzen bereits auf das Numbero
Cockpit und erleben dadurch signifikante
Verbesserungen in ihren Betrieben.

IHRE 1. Kontaktieren Sie uns unter hallo@numbero.de

NACHSTEN 2. Vereinbaren Sie eine personliche Vorfuhrung
SCHRITTE 3. Starten Sie die Transformation lhres Autohauses
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