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Vertel eens wat

over jezelf




Struikelblokken

Te veel informatie geven

Willekeurige, niet relevante
informatie geven

Te weinig informatie geven
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Capture attention
Hustle
Autobiography
Master

Prize

Wat doe je?

Wat doe je?

Waarom doe je het?
Waar ben je goed in?

Wat zoek je?



CAPTURE
ATTENTION

Wat doe je?
Catchphrase
Denk out of the box

Gebruik metaforen

Het moet blijven
hangen, maak het
memorabel

HUSTLE

Wat doe je?
Werkveld
Expertise
Functie

Nevenactiviteiten

AUTOBIOGRAPHY

Waarom doe je dit?
Waarom deze sector?
Wat motiveert jou?
Wat is jouw passie?

Wat is jouw missie?

MASTER

Waar ben je goed in?
Talenten

Sterktes

Kwaliteiten

Vaardigheden

Wat zoek je?
Baan

e Afdeling

e Taken

e Bedrijfscultuur
Kennis/Info

Connecties

Funding
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I’'m a large scale Fis' ] ca ptu re

cooking chemist -
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I’'m an aspiring
Willy Wonka
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Ik verkoop mensen.

Ik werk als head hunter in de financiéle sector.

Ik was professioneel voetballer, in was spits. Door een hardnekkige blessure
heb ik dat moeten opgeven, maar mijn topsportmentaliteit heb ik nog steeds.
Het moeten scoren en willen winnen is wat succesvol maakt. Headhunting is

het carriere equivalent van topscoorder zijn in een voetbalefltal.

Doordat ik het zie als een competitie haal ik veel resultaat. Waar ik vooral
enthousiast van wordt is het maken van een passende fit voor de lange

termijn.

lk heb besloten dat het tijd is voor de volgende stap in mijn carriere. Met mijn
interesse in het begrijpen van mensen en verandering, is Business

Improvement Management een logische volgende stap.




Ik ben een data trechter.

lk beheer klantenbestanden d.m.v. data analyse.

Al jarenlang word ik blij om te zien hoe je met geavanceerde tools grote
klantenbestanden netjes houdt. Zo heb ik bijvoorbeeld een systeem opgezet
dat aangeeft hoeveel goeds er aan de gegevens wordt veranderd. Ik vind het
mooi om te zien dat collega’s blij zijn met nette gegevens zodat zij hun werk

goed kunnen doen.

Ik heb veel ervaring opgedaan in meer dan een dozijn CRM-implementaties,
in verschillende landen, met verschillende technologieén, file-based, web-

based.

Ik werkte hiervoor bij een service provider waarbij we meer buiten de klant
stonden. Nu wil ik graag binnen een groot bedrijf, een data management

project een succes maken.




I'm a writer for the technical products division of Acme Company.

| love being able to distill something complex and full of jargon into simple,

clear steps and help people master technology.

Now I'm looking to branch out and do consulting work so | can apply this
expertise to many more companies and improve the understanding of

technology around the world.

| help translate technical specifications into easy-to-follow instructions that

anyone can understand at home.




Ik ben de money man.

lk ben afgestudeerd in Accountancy aan de Universiteit van Amsterdam.

Toen ik klein was wilde ik altijd al mijn pa helpen met het uitrekenen van de
boodschappen. En het moest gewoon kloppen met wat we begroot hadden.
De leukste uitdaging was om dan te kijken waar ik besparingen kon vinden

maar nog steeds de goede dingen kon kopen!

Wat ik het leukste vond aan mijn studie is budgetten opstellen en deze

bijhouden.

Ik zie mijzelf bij een internationaal bedrijf de winst maximaliseren door strak

op de cashflow te letten.




LET'S CONNECT!

Feedback op jouw pitch? Mail naar:

INfo@mMindelevators.nl

www.mindelevators.nl

www.linkedin.com/in/richardvanderput/
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